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V O R W O R T .

haben Sie schon einmal etwas von

einem Elevator Pitch gehört? Stellen

Sie sich vor, Sie arbeiten in den 1960er

Jahren bei einem großen Telekommu-

nikationsanbieter. Sie haben ein

Konzept entwickelt, mit dem es

möglich sein wird, von überall auf der

Welt Anrufe tätigen zu können

mithilfe eines kleinen mobilen

Telefons für die Tasche. Leider

brauchen Sie als einfache:r

Mitarbeiter:in wohl nicht auf ein

Gespräch mit dem COO zu hoffen.

Aber heute meint es Fortuna gut mit

Ihnen. Da steigt Ihr Chef doch

tatsächlich mit Ihnen in einen

Fahrstuhl! Sie müssen beide bis ganz

nach oben fahren, fünf Minuten dauert

das. Wie schaffen Sie es, Ihren Chef

innerhalb dieser kurzen Zeit von Ihrer

Idee zu überzeugen, damit er Sie zu

einem ausführlichen Gespräch

einlädt? 

Wenn Sie jetzt beginnen, panisch

irgendwelche Details Ihrer Idee zu

nennen, wird der Chef schnell das

Interesse verlieren. Stattdessen hilft es

zum Beispiel, ein konkretes

bestehendes Problem anzusprechen. 

ANTON ORLOW

EDITOR IN CHIEF
BEYOND.CEQTOR

"Waren Sie schon einmal in der

Situation, dass Sie in der Stadt

unterwegs waren und einen

Geschäftspartner anrufen wollten und

dann gab es keine Telefonzellen in der

Nähe?" Schon wird er gespannt

zuhören.

Aber wer könnte Ihnen besser

erklären, wie man einen

Geschäftsführer von seiner Idee

überzeugt, als ein Geschäftsführer

selbst? Ab Seite 6 gibt unser COO

Vasili Schewelow Ihnen Tipps, was Sie

bei einem Pitch beachten und wie

Ihre Folien aussehen sollten.

Ich persönlich kann Ihnen nur

empfehlen, häufiger Ihre Gedanken

schweifen zu lassen. Viele geniale

Erfindungen waren zunächst verrückte

Zukunftsvisionen, die belächelt

wurden. Und sollten Sie selbst ein:e

Geschäftsführer:in sein, fahren Sie auf

der Arbeit häufiger mit dem Fahrstuhl.

Vielleicht entwickelt sich daraus ja die

eine oder andere Idee ;)

Eine angenehme Lektüre wünscht

Ihnen

Verehrte Leserin, verehrter Leser,
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Kaum zu glauben, aber mit den ersten

anderthalb Monaten verging auch ein

Achtel des Jahres 2022.

Auch in diesem Monat gab es bei uns

eine Menge Veränderungen. Als ein

Unternehmen, welches mit jungen

Gründer:innen zusammenarbeitet,

suchen auch wir ständig nach

innovativen Ansätzen, um unser Business

zu entwickeln.

Viele Methoden, welche wir unseren

Kunden auferlegen, nutzen wir auch in

unserem operativen Alltag.

Deshalb haben wir als Team Anfang des

Monats ein interaktives Strategiemeeting

aufgesetzt, wo alle Mitarbeiter:innen ihre

Vision und Mission geschildert haben. So

kann man als Unternehmen nicht nur

Ziele vorgeben, sondern auch von den

persönlichen Zielen der Kolleg:innen

profitieren.

Durch das Gespräch konnten wir neue

zukunftsfähige Ansätze erarbeiten und

unseren Business-Plan anpassen.

Das Ergebnis hat uns alle so sehr

überzeugt, dass wir beschlossen haben,

an dem Business Plan Wettbewerb

Berlin-Brandenburg teilzunehmen.

Wünscht uns viel Erfolg!



D. Orlow

CEQNEWS.

Ein Business Plan für den Erfolg.
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beyond@ceqtor.com



I D E E N 

V E R M I T T E L N .

Sie haben eine tolle Geschäftsidee?

Sie haben ein Team an Ihrer Seite und

sind bereit mit Ihrem Produkt oder

Ihrer Dienstleistung nicht nur den

Markt, sondern auch die Welt zu

verändern?

Nun bevor es so weit ist, müssen Sie

erst ein Mal Ihre Idee präsentieren.

Gründer, Unternehmerinnen und

Visionäre machen das meistens in

dem sie ihre Idee pitchen – in einem

vorgegebenen Zeitfenster wird die

Idee vor Investor:innen oder vor einer

Jury in Form einer Präsentation

vorgestellt. Das Ziel dabei ist es, die

Geschäftsidee so zu präsentieren, dass

sie auf der einen Seite rentabel und

skalierbar ist, Sie auf der anderen Seite

Ihr Publikum nicht nur mit

nüchternen Zahlen und Fakten

langweilen. Eine Präsentation im

Zusammenhang mit einer

Geschäftsidee wird als ein Pitch

bezeichnet und im Folgenden zeige

ich Ihnen wie Sie Ihren Pitch aufbauen

und Ihr Publikum mit Ihrer

Unternehmensidee begeistern

werden.

Was ist ein Pitch Deck?
Bei einem Pitch präsentieren Sie Ihre

Geschäftsidee vor einem Publikum,

einer Jury oder vor potenziellen

Kundinnen, Partnern oder Investor-

innen. Die Präsentationsfolien, die Sie

verwenden, um Ihrer Präsentation ein

Bild zu geben, werden als Pitch Deck

bezeichnet.

Wie Sie Ihr Pitch Deck aufbauen und

mit Ihrer Geschäftsidee überzeugen.



Die Titelfolie / die Einleitung

Das Problem

Die Lösung / Ihr Produkt 

Das Business Model

Der Markt / Wettbewerb

Das Team

Die Investor:innen-Folie

Die Abschlussfolie

Der Aufbau des Pitch Decks.
Der Aufbau eines Pitch Decks hängt von

Ihrer Geschäftsidee ab. Ihr Ziel sollte es

sein, eine spannende Story zu vermitteln

und faktisch klar und strukturiert zu

bleiben. Abhängig von Ihrer

Geschäftsidee beinhaltet ein Pitch Deck

folgende Punkte:

1. Die Titelfolie / die Einleitung
Auf der Titelfolie geht es darum Ihr

Startup bzw. Ihre Geschäftsidee zu

präsentieren. Diese Folie beinhaltet nur

das Wichtigste für Ihre Wiedererkennung.

Beschränken Sie sich demnach auf Ihr

Logo, Ihren Geschäftsnamen und ggf. auf

Ihren Claim, mit dem Sie bei Ihrem

Publikum in Erinnerung bleiben.

Zusätzlich empfehle ich Ihnen auf Ihrer

Titelfolie zu zeigen, wann und bei

welcher Veranstaltung Sie gerade

pitchen. Zeigen Sie, dass Sie sich exklusiv

dafür vorbereitet haben. 

2. Das Problem
Mit Ihrem Produkt oder Ihrer

Dienstleistung, ist es Ihr Ziel ein

bestimmtes Problem zu lösen. Hier ist

Ihre Story gefragt – was hat Sie zu Ihrer

Geschäftsidee bewegt, was waren Ihre

Hintergründe? Das Problem, das Sie

versuchen zu lösen, können Sie ggf. mit

statistischen Daten begründen.

Welche Herausforderungen bringt
ein Pitch Deck mit sich?
Ihre Aufgabe ist es nicht nur eine

Ansammlung von Zahlen und Fakten

zu präsentieren. Sie sind gerade dabei,

den allerersten Eindruck von Ihrer Idee

zu vermitteln. Ihre Individualität und

Ihre Persönlichkeit spielen dabei

ebenfalls eine große Rolle. Menschen,

die mit Ihnen arbeiten werden,

müssen Ihnen vertrauen können,

deshalb müssen Sie in Ihrem Pitch

Deck sowohl die geschäftlichen, als

auch die menschlichen Komponenten

vereinbaren können. Und das alles auf

maximal 10 bis 12 Folien.

Die Anzahl der Folien.
Eine genaue Vorgabe der Anzahl an

Folien gibt es nicht. Wie bei allen

anderen Präsentationen, in denen Sie

Slides zur Visualisierung einsetzen,

dient der Pitch Deck bei einem Pitch

dazu, Ihre Präsentation zu

unterstützen. Ohne Zweifel – ein Pitch

Deck ist ein essenzieller Bestandteil

eines Pitches und bedarf eine Menge

Zeit für die richtige Ausarbeitung.

Jedoch müssen Sie Ihren Pitch nicht

unnötig auf 15 Folien ausdehnen und

andersherum, Sie müssen auch nicht

alles auf 10 Folien quetschen.

Orientieren Sie sich bei Ihrem Pitch an

die Zeitvorgaben bzw. an die

Vorgaben des Events, auf dem Sie

pitchen werden und versuchen Sie die

wichtigste Information Ihrem

Publikum mitzuteilen. Ihr persönlicher

Pitch Deck soll Ihre Geschäftsidee

optimal visualisieren, sodass die

Anzahl der Folien ganz allein von

Ihnen abhängig ist. 
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https://www.vasili-schewelow.com/2020/05/06/5-haeufige-praesentationsfehler-die-sie-vermeiden-sollten-auch-wenn-sie-online-praesentieren/
https://www.vasili-schewelow.com/2019/06/26/funf-grundlegende-design-fehler-einer-powerpoint-prasentation/


Somit zeigen Sie, dass das Problem

auch breitflächig vorhanden ist und

Ihr Produkt bzw. Ihre Dienstleistung

für Nachfrage sorgt.

3. Die Lösung / das Produkt
Abgeleitet von dem Problem, was Sie

versuchen zu lösen, zeigen Sie auf

dieser Folie wie genau Ihre Lösung

aussieht und präsentieren hier Ihr

Produkt bzw. Ihre Dienstleistung.

Hier können Sie ebenfalls Ihr

Alleinstellungsmerkmal verdeut-

lichen und zeigen, was Ihre Idee so

besonders macht. Für Ihre Lösung

können Sie auch mehr als nur eine

Folie verwenden, denn hier gehen

Sie detaillierter auf Ihr Produkt bzw.

Ihre Dienstleistung ein. Zeigen Sie

nach Möglichkeit ein Prototyp Ihres

Produktes. Somit sorgen Sie für mehr

Anschaulichkeit und können gleich

mit der Funktionsweise überzeugen.

Haptik spielt eine große Rolle –

handelt es sich um ein Produkt, was

das Publikum bzw. die Investor:innen

anfassen können, so müssen Sie es

unbedingt mitbringen. 

4. Das Business Model
Hier sind Ihre Fakten gefragt – auf

dieser Folie zeigen Sie, was hinter

Ihrer Geschäftsidee wirklich steckt.

Die Investor:innen wollen sehen, ob

sich die Investition in Ihr Produkt

bzw. Ihre Dienstleistung auch

wirklich rentiert. Hier stellen Sie dar,

auf welche Art und Weise die

Umsätze generiert werden und wie

skalierbar Ihre Geschäftsidee ist. Im

Gegensatz zu anderen Folien können

Sie hier mehr Zahlen und Fakten

darstellen.

5. Der Markt / der Wettbewerb
Ausgehend von Ihrem Produkt

präsentieren Sie hier Ihren Markt bzw.

Ihre Zielgruppe. An dieser Stelle ist eine

Marktforschung ebenfalls von Vorteil.

Zeigen Sie Ihrem Publikum bzw. den

Investor:innen, dass Sie eine ganz klare

Vorstellung davon haben, was Ihre

Zielgruppe ist und inwieweit Sie an

diese herankommen können. Szenarien,

dass Ihr Produkt bzw. Ihre

Dienstleistung sofort für Nachfrage

sorgen wird, sollten Sie auf jeden Fall 



vermeiden, wenn Sie es nicht mit

bereits verkauften Prototypen

bekräftigen können. In Zusammen-

hang mit Ihrem Markt erwähnen Sie

an dieser Stelle auch Ihre Konkurrenz

– was unterscheidet Sie von allen

anderen, was ist Ihr

Alleinstellungsmerkmal? Warum

werden Menschen ausgerechnet Ihr

Produkt kaufen? Was sind Ihre

Vorteile? Diese Fragen sollten Sie sich

und Ihrem Publikum beantworten

können. 

6. Das Team
Eine der wichtigsten Folien in Ihrem

Pitch Deck ist die Teamfolie. Hier

stellen Sie nicht nur Personen hinter

Ihrer Geschäftsidee vor, sondern

zeigen auch Ihre Kompetenzen, mit

denen Sie das Problem Ihrer

Zielgruppe lösen werden.

Präsentieren Sie das Know-how Ihrer

Teammitglieder und sorgen Sie

somit für Vertrauen bei den

Investor:innen. Bleiben Sie dabei

aber nicht nur faktisch – neben der

Funktionsbezeichnung in Ihrem

Unternehmen können Sie ruhig eine

persönliche Notiz jedes

Teammitgliedes aufführen. Somit

wirken Sie persönlicher,

sympathischer und demnach

zuverlässiger.
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7. Die Investor:innen-Folie / die
Finanzierung
Diese Folie ist ganz speziell für Ihre

Investor:innen vorgesehen, denn hier

zeigen Sie, was Sie von denen

eigentlich wollen. In der Regel

zeigen Sie hier welche Mittel Sie

benötigen und auf welche

Unterstützung Sie angewiesen sind.

Dabei ist es wichtig nicht nur zu

zeigen welche Summe für die

Verwirklichung Ihrer Geschäftsidee

nötig ist, sondern auch darzustellen,

wie Sie mit den finanziellen Mitteln

der Investor:innen umgehen werden.

Diese Informationen sollten

möglichst genau sein, damit die

Investor:innen keine Zweifel an einer

Investition in Ihr Produkt oder Ihre

Dienstleistung haben.

8. Die Abschlussfolie
Bei der Abschlussfolie handelt es

sich um die wichtigsten

Kontaktangaben zur Ihrer Person –

Name, Telefonnummer, E-Mail-

Adresse und Ihre Webseite. Optional

können Sie hier ein Bild von sich

einfügen. Falls Sie Ihr Pitch Deck

einreichen müssen, sorgen Sie somit

für eine bessere Wiedererkennung.

VASILI SCHEWELOW

GESCHÄFTSFÜHRER & COO



Verstand wird Russland nie verstehn,

Kein Maßstab sein Geheimnis rauben;

So wie es ist, so lasst es gehn –

An Russland kann man nichts als glauben.

R U S S I S C H E R  D I C H T E R
F .  I .  T J U T T S C H E W  ( 1 8 0 3 - 1 8 7 3 )



E I N T A U C H E N 

I N  E I N 

A N D E R E S 

U N I V E R S U M .

In dem Film "Ready Player One"

wird ein virtuelles Universum

gezeigt, das parallel neben unserem

existiert. Dort können die

Spieler:innen einen virtuellen

Charakter erschaffen, Handels-

geschäfte durchführen und allen

möglichen Aktivitäten nachgehen.

Sie können ein Rennen fahren,

einen Berg besteigen oder

gegeneinander kämpfen - alles in

einer, virtuellen Welt. 

Tatsächlich gibt es solche

"Metaversen" auch heute schon.

Unter Jüngeren ist vor allem Roblox

bekannt, in dem die User:innen

selbst Spiele kreieren und damit

echtes Geld verdienen können. In

"Decentraland" kann man unter

anderem Galerien mit digitaler

Kunst als NFTs besichtigen. Und das

Immobilien - Investmentunter-

nehmen Republic Realm investierte

bereits 3,7 Millionen Euro in virtuelle

Grundstücke auf der Plattform

"Sandbox". Auch Microsoft und Meta

Platforms (Facebook, Instagram)

bauen gerade ihre Metaversen auf.

Das Startup "Null Real" bringt mit

seinen VR-Technologien Videospiele

auf ein neues Level.
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Null Real hat seinen Sitz in Moskau
und wurde 2015 von Mikhail Maleev
gegründet. Das Unternehmen hat
einen Investor, den russischen
Internet Initiatives Development
Fund, der nur ein Jahr nach der
Gründung hinzugestiegen ist.




A. Orlow

Das Problem an all diesen virtuellen

Welten ist jedoch, dass man am

Ende trotz allem immer noch vor

einem Bildschirm sitzt. Die

Authentizität, das Greifbare, geht

einfach unter. Zwar gibt es schon

seit längerer Zeit VR-Brillen und

Westen, wirklich eingetaucht in das

Spiel fühlt man sich dennoch nicht. 

Das Startup "Null Real" hat sich

zum Ziel gesetzt, genau dieses

Problem anzugehen und neue

Technologien zu schaffen, um

Spiele authentischer zu machen.

Die Ausrüstung ist kabellos, mobil

und ortsunabhängig - man kann

sich also in einem beliebig großen

Raum bewegen. Auch gibt es keine

externen Sensoren oder Kameras,

wie es bei Konkurrenten häufig der

Fall ist, was zu einer höheren

Beweglichkeit und mehr Komfort

führt.

Schöne Feiertage!
Letztes Jahr mussten wir in Deutschland
ziemlich leiden. Ganze fünf gesetzliche
Feiertage fielen auf Samstag oder Sonntag,
damit hatte man keine zusätzlichen freien
Tage innerhalb der Woche. In Russland
gibt es dieses Problem nicht. Hier gilt: Fällt
ein Feiertag auf das Wochenende, ist der
Montag frei. Solltet ihr also eure:n
russische:n Geschäftspartner:in zum
Wochenstart nicht erreichen können,
prüft, ob nicht etwa am Wochenende ein
russischer Feiertag war.

#russlandverstehen
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